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JOINT VENTURE.
DAGOSOFT UND J.D. POWER

DAGOCAR automotive services.

Dagocar wurde mit dem Ziel gegriindet, in einer neutralen und
herstellerunabhangigen Datenbank Transaktionspreise auf
Basis echter Verkaufszahlen aus dem Handel zu biindeln. Die
Auswertungen erfolgen mit modernster Bl-Technologie, um
dem Management der Autohduser und Handelsgruppen
transparente Visualisierungen zur Optimierung der Verkaufs-
und Bestandstrategie im Vergleich zum Gesamtmarkt zur
Verfigung zu stellen. Die Beteiligung von J.D. Power
ermoglicht uns dabei die kostenlose Bereitstellung fur die
teilnehmenden Handler.
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J.D. POWER.

J.D. Power ist ein in den USA ansassiges globales Unternehmen fiir
Marketing-Informationsdienste und international fliihrend im Bereich
Verbraucherdaten, Beratungs-Services, Daten und Analyse. Das
Unternehmen unterstiitzt seine Kunden bei der Steigerung von
Kundenzufriedenheit, Wachstum und Rentabilitdt. Seit der
Grindung 1968 hat J.D. Power seinen Hauptsitz im kalifornischen
Costa Mesa und betreibt Niederlassungen fir Nord- und
Sudamerika, den asiatisch-pazifischen Raum und Europa.

J.D. POWER |eurore

1 Dashboard.




UNSERE LEISTUNGEN ‘dagocar

IM UBERBLICK.

Unser Spektrum an Dienstleistungen ist so umfangreich, dass ihm praktisch
keine Grenzen gesetzt sind. Die wichtigsten Leistungen, von denen Sie
profitieren kdnnen, haben wir IThnen hier in aller Kiirze zusammengefasst:

Verkaufsanalyse
Alle Zahlen im Vergleich zum ' \ | Bestandsmanagement

Gesamtmarkt / I I . E f~ SR, NN——-ESWOET e
\,-y/ /C:/‘ (@\ Bruttoertrige

¢ . / Stiickzahlen / Modellmix / Standtage
N Entwicklung

.........................................

Einzeldarstellung aller
Vorgange

Analyse der Kundenkonfigurationen zur Optimierung
. der Vororder und Lagerfahrzeuge

z.B. Altersstruktur und

regionale Verteilung, Datenerhebun Praxisnah, mit viel Erfahrung im III
: 3 s il ‘ i [ i D h b d
Kundenarten | ' vollstandig anonymisiert . Automobilbereich as Oa r °
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BUSINESS ANALYTICS FUR ’aéé?éa?
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AUTOHAUS-MANAGER.
WICHTIGE KENNZAHLEN IM BLICK — FUR DIE BESTEN ENTSCHEIDUNGEN.

Statt aufwandiger Suche und langer Recherche haben Sie die wichtigsten Informationen im Blick und bekommen per Mausklick auf vertiefende
Fragen gezielt Antworten.

Das KPIDashboard - unterstiitzt alle Bereiche |hres Unternehmens und hilft Ihnen dabei, mehr Transparenz zu schaffen. Ermdglichen Sie Ihren
Entscheidungstragern und Fachabteilungen jederzeit Zugang zu dringend bendétigten Geschaftsinformationen. Mit unserer innovativen
Analysesoftware erhalten Sie ein wertvolles Instrument zur erfolgreichen Steuerung lhres Unternehmens. Dank unserer benutzerfreundlichen
Dashboardoberflache kénnen alle auf moderne Datenvisualisierungen in ansprechender Form zurtickgreifen.

VON STANDARD BIS INDIVIDUAL.
Schnell und kostengiinstig starten - beliebig ausbauen.
Durch die verwendeten Technologien bieten wir eine definierte Basis, auf der wir effizient und qualitatsgesichert

Software entwickeln. So entstehen schnell und kostenginstig funktionierende, ganzheitliche Losungen, die wir
kundenindividuell ausbauen kénnen.

1 Dashboard.
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IHRE VORTEILE.

VERKAUFSANALYSE KUNDENANALYSE DETAILANSICHT VERKAUF DETAILANSICHT BESTAND

schnelle und zuverlissige Ubersicht der Kennzahlen ohne aufwindige
zahlenbasierende Auswertungen und Datenaufbereitung.

KPIDashboard.

ANZAHL UND MARGE NACH KATEGORIE

Informationen auf einen Blick (iber die aktuelle Unternehmenssituation und
Entwicklungstrends.

Daten gezielt per Drill-Down auf der Detailebene betrachten und so Problemen
und Schwachstellen schnell auf den Grund gehen.

Filiale Trans.-Nr. Marke Modell RD EH STG EK-Preis Kosten EK-erhoh. Verkaufsh VK-Preis yarge

Bamberg 00003812512 BMW  3er-Reihe
Alzey 311004652 Opel  Adam
Bamberg 00003812600 BMW  3er-Reihe

1 19.620,06 € 0,00 € 1.687,16 € 26.890,00 € 128942 €
1
1
Riedering 11103907 Ford Fiesta 1
1
1
1
1

996128 € 0,00 € 0,00 € 13.485,00 € 137065 €
27.275,00 € 0,00 € 19550 € 3439000 € 142866 €
1359532 € 13103 € 0,00 € 18.035,00 € 142911 €

L L L il | Dynamische und libersichtliche Darstellung der steuerungsrelevanten

1
1
1
1
Riedering 11103820 Ford Fiesta 1
1 1397495 € 000 € 0,00 € 1836500 € 145782 €
1
1
9

Riedering 11103726 Ford Fiesta
Alzey 311004486 Opel Corsa

Alzey Ford Ranaer
Gesamt 21

P R T R ey Entwicklungen mit beliebigen Einstiegspunkten fir tiefergehende Analysen per
1741603 € 000 € 000 € 2249100 € 148397 € |, M a usklick
3.589.073,91 € 2.34729€ 11.956,06 € 77.849,92 € 4.047.608,15 € 444.998,70 € *

ENTWI AHRZEUGBESTAND NACH KATEGORIE JAHR

Einfache und selbsterklarende Benutzeroberflache ohne grolRen
Schulungsaufwand.

Teilnahme, Installation, Datenanalyse und Datenlieferung sind kostenfrei und mit
keinem Aufwand seitens der Handler verbunden.

Datentausch in anonymisierter rechtlich einwandfreier Form zur Optimierung
Ihrer Unternehmensausrichtung und zur Erhebung von Marktforschungsdaten.
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DIE TOP FEATURES.

JETAILANSICHT VERKAUF DETAILANSICHT BESTAND T F|Iter

,-\‘7“3I
Filter fiir diese Seite
“dagocar
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Benchmark-Analyse der Verkdaufe und Bestande im Vergleich zum
Gesamtmarkt auf Basis echter Marktdaten und unter Bericksichtigung :
geschaftsrelevanter Kriterien (Leasingriicklaufer, Wiederverkaufergeschafte, AL UD e

Diesel / Benzin u.v.m.) Herkurt e st

@ Inzahl

Kundengruppe

ist (alle)

Vergleiche Uber mehrere Standorte und/oder verschiedene Systeme

Verbesserung des Bestandssortiments und —managements
imi i i i AHL UND BRUTTOERTRAG NACH VKB

Optimierung der Standzeiten durch Anpassung der Auszeichnungspreise an v e L

aktuelle Marktveranderungen e 2 usse

10.000,00 €

Reduzierung von Kosten und Nachristungen

SR T R ___49800D€  -13RT7T €
43.20160€ 17.936,29€ 982.129,13€ 62.81260€

Frihzeitiges Erkennen von Trends und AusreilRern I
62.812,60 €
Altersstruktur und regionale Verteilung der Kunden als Basis gezielter
MarketingmaRBnahmen

Paul Breitner

Analyse der Kundenbestellungen (ohne Lagerfahrzeuge und Flotten) fiir eine
qualifizierte Vororder bzw. Bestellung von Lagerfahrzeugen




VERKAUFSANALYSE

\_- KPIDashboard

BESTANDSANALYSE

ih. kPIDashboard.

KUNDENANALYSE

AILANSICHT VERKAUF

JAHR

ZEITRAUM 2018

DETAILANSICHT BESTANI

MONAT

Alle

‘Fagodar
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Bundesland und Kreis

Verkaufer Anzahl

Anteil %

Modell

Anzahl Anteil % ,
i

Kreis

Anzahl  Anteil %

Autohaus Geln 4,97% Mini
David Alaba 2,91% 3er-Reihe
Dieter HoenefR 9 20,92% 2er-Reihe
Georg Holzer 2 1,05% Astra
Gerd Muller 1,82% 1er-Reihe
Joshua Kimmich 0,12% Focus
Jule Neigel 5,05% Corsa
Karl Dirr 2 9,20% 5er-Reihe
Karlheinz Rum 140 % Fiesta
Kaspar David 10 X1

Klaus Karl Kraus 4 Kuga

6,44%
547% Bamberg
5,40% Bayreuth
5,20% Coburg
477% Erlangen-.
4,50% Haltberge
4,35% Kitzingen
423% Kronach
4,19% Kulmbach
3,84% Lichtenfels
3,567% ,, _Sonneberg

93,13%

Gesamt 2576 100,00% Gesamt 2576

BESTANDSKUNDEN

VS NEUKUNDEN GESCHLECHT
Unbekaﬂn, Bestands. . weiblich
9% 36% 17% Gew.

100,00% Gesamt

KATEGORISIERUNG DES KUNDEN

Privat

Organisation

Wiederverkaufer

Vermittler

Grossabnehmer

mannlich
38%

ALTERSGRUPPEN

@ Anieil #@-Transakiionspreis Handler + @-Transaklionspreis Gesamtmarki

i

22375€
16.961 € 1%
5,
l L -

<25 Jahre 25 - 34 Jahre 35 - 44 Jahre 45 - 54 Jahre

AUSGABENBEREITSCHAFT

@ Gebrauchifahrzeuge @Neufahrzeuge

Intern

0Ted

26046€ _—— 26825€

1

55 - 64 Jahre
Altersgruppe

65 - 69 Jahre

25047 €

9%

70-79 Jahre

18.129€

80 Jahre und alter

Bundesland émen %

Bayem

93,13%

6,52%

Thiringen 0,35%

30Tsd €

20 Tsd €

10 Tsd €

Sonstige
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JETZT DURCHSTARTEN:

DIE NACHSTEN SCHRITTE.

MIT DREI EINFACHEN SCHRITTEN
GEHEN SIE IN FUHRUNG!

Vereinbarung zur Zusammenarbeit und Datenlieferung.

Im ersten Schritt tauschen wir uns zu folgenden Punkten
aus: lhre Ziele und Anforderungen (unter Berlcksichtigung
der aktuell bestehenden Prozesse) und unsere
Moglichkeiten fiir Bl-Darstellungen. Im Anschluss fiihren
wir eine Erstauswertung durch und prasentieren lhnen die
Ergebnisse.

Analyse im Detail unter Berticksichtigung der zur
Verfligung stehenden Daten / Schnittstellen und
Definition der Dashboard-Inhalte.

e Testdatenimport, Auswertung der Daten und

Entwicklung des Dashboards.

Bereitstellung des KPI Dashboards.

"a\w ils 1xPiDashboard.
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IHR ANSPRECHPARTNER.

2 relatigons

arketing s

Nns gmbh

Vertriebspartner:

24relations marketing solutions gmbh
Rennweg 60
56626 Andernach

Phone: +49(0)2632-4988838
E-Mail: Oliver.Fett@24relations.de

www.24relations.de

Dashboard.
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